
Internationaal georiënteerd  

EcoTherm heeft in Nederland en Engeland 

productielocaties. In Polen en Duitsland zijn 

verkoopkantoren gesitueerd. Export vindt 

plaats naar diverse Europese landen, waar -

onder Tsjechië en buiten Europa. De  

groepsomzet wordt gerealiseerd in de  

segmenten: agrarisch 15%, platdakisolatie 

40%, hellend dakisolatie 35%, spouwisolatie 

en overig 10%.  

 

Één integraal ERP - systeem  

ñDe concrete aanleiding om van Progress over 

te stappen op Microsoft DynamicsÊ AXò,  

vervolgt De Groot, ñis het feit dat het pakket 

de business needs niet meer ondersteunde.  

Tevens maakten we voor het logistieke  

proces gebruik van Progress en voor het  

financiële van Coda. De systemen  

communiceerden wel met elkaar, maar gaven 

geen eenduidige informatie af. Dat gaf op 

voorraadgebied de nodige uitdagingen.  

We wilden één integraal multi - site en  

multi - language ERP -systeem.ò  

 

Goede isolatie wint aan terrein. Het wordt 

niet alleen gebruikt om warmte binnen te 

houden. In de meer zuidelijk gelegen  

Europese landen houdt het de warmte juist 

buiten. Tevens worden er steeds hogere eisen 

en normen gesteld door regelgevende  

instanties. Isolatie draagt namelijk het  

snelste bij tot vermindering van het  

broeikaseffect. Steven de Groot, Financieel 

Directeur: ñKenmerkend dat onze HR-

isolatie ®  het hoogste rendement per mĮ biedt 

Tevens is HR - isolatie ®  vochtongevoelig, 

vormvast en bezit het goede brandwerende 

eigenschappen. Onze oplossingen geven  

ontwerpers en architecten de ruimte voor 

slanke constructies. Dus optimaal ruimte -

gebruik. We bieden veel dunnere isolatie -

oplossingen in vergelijking tot bijvoorbeeld 

EPS (piepschuim) en minerale wol, zoals bij-

voorbeeld ons nieuwste product iSoEasy ten 

behoeve van het renoveren van ongeïsoleerde 

zolders. Met iSoEasy kan in een handomdraai 

een zolder worden veranderd van opslag -

ruimte in een lichte comfortabele leefruimte.ò  

EcoTherm kiest voor grenzeloos veel mogelijkheden  

 

EcoTherm uit Winterswijk is één van Europa's grootste HR - isolatie ®  producenten op  

hardschuimbasis (PIR). Het bedrijf is onderdeel van het Ierse beursgenoteerde CRH.  

De kwalitatief hoogwaardige slanke isolatieplaten worden Europees toegepast in de  

woning -  en utiliteitsbouw en bij industriële toepassingen. Gezien het internationale 

karakter van het bedrijf en de behoefte aan een verdergaande automatisering zocht 

EcoTherm een betrouwbare partner die letterlijk en figuurlijk een grenzeloze 

brancheoplossing kon bieden. Die vonden ze in Pulse.  

Steven de Groot, Financieel  
Directeur EcoTherm  

  Brancheoplossing  bespaart EcoTherm meer dan 1 miljoen euro  

ñWe zijn in volume gegroeid, maar in mensen 

nauwelijks. Ook de voorraad is niet evenredig 

gegroeid. Die is juist met 1 miljoen euro  

gereduceerd.ò   

Steven de Groot, EcoTherm  

Tekst: Karen Bos, Communikaatie  



Het belangrijkste is dat onze medewerkers 

met de veranderingen mee moeten kunnen 

komen. Zij moeten het dagelijks werk doen.ò  

 

Eenduidige eenheidscommunicatie  

Vooral de technische kant kende interessante 

vraagstukken. De Groot: ñOnze klanten  

vragen om m² of m 3, productie heeft het over 

lengtemeters, in het warehouse gaat alles in 

hele pakken en de transportplanner  

rekent in kuubs. De moeilijkheid zat erin om 

iedereen in de eigen taal te laten  

communiceren, maar dit geen gevolgen zou 

hebben voor de andere afdelingen in het  

proces. We hebben nu een specifieke Unit 

Measurement Converter - oplossing (UMC), 

waarbij continu in het computerscherm voor 

elke functie in het bedrijf de gewenste  

eenheid zichtbaar is. Hierdoor weet verkoop 

direct uit hoeveel pakken 10.000 m² bestaat. 

Er kan dan naar de klant toe afgerond worden 

op hele eenheden. Vanuit de totale kosten -

beheersing is dit een enorme vooruitgang.  

We hebben geen losse platen, voorraadver-

schillen en incourante voorraad meer. UMC is 

een heel mooie branchespecifieke oplossing 

van Pulse.ò 

 

Slim groeien  

De afgelopen jaren heeft EcoTherm een  

omzetgroei van 15% doorgemaakt. De Groot: 

ñWe zijn in volume gegroeid, maar in mensen 

nauwelijks. Ook de voorraad is niet evenredig 

gegroeid. Die is juist met 1 miljoen euro  

gereduceerd.ò Binnen de organisatie beseft 

men dat groei niet automatisch uitbreiding in 

mensen en middelen betekent.  

 

 

Moedermaatschappij CRH ondersteunt  

Microsoft en daardoor kon EcoTherm kiezen 

uit twee oplossingen: Microsoft DynamicsÊ 

NAV of Microsoft DynamicsÊ AX. De Groot: 

ñWe hebben beide pakketten samen met een 

externe consultant van Atos Origin bekeken. 

NAV is meer handelsgericht en niet multi - site. 

De keuze viel daardoor automatisch op  

Microsoft DynamicsÊ AX.ò 

 

Beste match met Pulse  

EcoTherm nodigde meerdere partijen aan 

tafel uit en liet zich leiden door de volgende 

afwegingen. Er moest een klik zijn met de 

toeleverancier, de partij moest internationaal 

ondersteuning kunnen bieden en voor  

branchespecifieke vraagstukken oplossingen 

op maat in huis hebben. ñPulse voldeed aan 

dit allesò, zegt De Groot. ñZe werken  

internationaal samen met Microsoft partijen, 

die alle lokale kennis over wet -  en  

regelgeving in huis hebben en zelf de regie in 

handen houden. De brancheoplossing biedt 

ons precies de oplossing die we nodig  

hebben en onze zuster Unidek werkt ook met 

Pulse samen, waardoor we van de aanwezige 

kennis kunnen genieten.ò 

 

Gefaseerde implementatie  

We hebben eerst de basis vervangenò,  

vervolgt De Groot. ñDaarna zijn we per  

niveau gaan finetunen. Het zwaartepunt ligt 

bij ons op productie en logistiek. Bij verkoop 

hebben we extra CRM -functionaliteit en een 

Sales Dashboard geïmplementeerd. We zitten 

nu in fase drie. Dat betekent dat we nu  

continu bezig zijn met de verdere  

optimalisering. Maar we doen het stap voor 

stap.  

EcoTherm kiest voor grenzeloos veel mogelijkheden  

ñWe merken dat we nu slimmer met onze tijd 

kunnen omgaan en daar verbeteren we ons 

nog dagelijks in. Dat is het gevolg van goede 

automatisering.ò   

Steven de Groot, EcoTherm  

 


